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F.mdsventas®

QUE HACEMOS?

Estrategia 0 FUERZAS DE VENTAS Y EQUIPOS COMERCIALES

Procesos e DE PROCESOS COMERCIALES

9 Y LAS RELACGIONES CON LOS CLIENTES

ALCANCE

Equipo

Q Y LA RENTABILIDAD DE VENTAS




F.madsventass

15 ANOS DE AGUDO ENFOQUE ~ SOLUCIONES  STAFF DE EXPERTOS METODO
EXPERIENCIA ~ EN RESULTADOS MODULARES EXPERIMENTADOS Y MODEL(

| PROYECTOSCONKPI  SISTEMA  COBERTURANACIONAL 250,000  MASODE
\ZABILIDAD - ADNMASVENTAS ~ EINTERNACIONAL  PARTICIPANTES  TOPS!
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Fmasventas®

VENTA

OMNICANAL




F.mdsventase

JLUGIONES

omarlas individuales o integradas




FAmasventos) SOLUCIONES
PARA EL TALENTO

& EVALUACION Y DIAGNGSTICO

Evaluamos las capacidades de su fuerza de ventas,
brindandole recomendaciones claras en un plan de accién.

&3 SELECCIGN DE PERSONAL

Por reposicidn, cambio o crecimiento seleccionamos personal
para sus areas de servicio al cliente, ventas y Marketing.

% ESCUELAS CORPORATIVAS

Implementamos escuelas presenciales, virtuales y blended a
nivel nacional, indicadores, sequimiento y reportes.

A& CAPACITACIGN Y PROGRAMAS

Cursos, talleres y programas personalizados a nivel nacional,
Indicadores, metodologias y facilitadores calificados.

«E@E» TRANSFORMACION Y MOTIVACION

Transformacion, motivacion y cambio, técnicas modernas,
coaching, PNL, team building entre otras.

L& CONGRESOS Y CONVENCIONES

Organizamos eventos de alto impacto, diseno, contenidos y
desarrollo, logrando experiencias de gran valor.



FAmdmventos’ SOLUCIONES PARA LA
ESTRATEGIA Y PROGESOS

D ! ) & :
& 8 CONSULTORIA ESTRATEGICA &8 TERCERIZACION COMERCIAL

Lo acompanamos en el diseno e implementacion de las optimizaciones Nos encargamos de todo y te puedes concentrar en tu negocio
en su estrategia estructuras y procesos comerciales, actuamos en: totalmente, terceriza con nosotros actividades como:

e Diagnodstico estratégico de marketing, ventas y servicio e Fuerza de ventas y mercaderistas

e Planeamiento estratégico y formulacién estratégica e Promotores y impulsadoras

e Diseno e implementacion de modelos comerciales e Equipo de supervision de ventas

e Transformacion y automatizacion de procesos de ventas e Monitoreo con cliente incognito
* Rediseno de estructuras organicas, puestos y funciones e Inteligencia comercial
* Sistemas remunerativos para fuerzas de ventas * Equipo de Marketing Digital

e Implementacidn, configuracion e integracion de CRM
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DIVERTIDO

Talleres divertidos, los participantes
aprenden desde un clima positivo,
distenso y ludico, activando su estado de
animo, predisposicion a participar y su
interés, para eso utilizamos dinamicas y
ejercicios con base en la gamificacion,
acompaniado de diferentes técnicas.

EFICIENTE

Solo lo necesario y util, los contenidos,
las tareas, las dinamicas y los ejercicios,
van enfocados a reforzar el aprendizaje

e interiorizacion de los contenidos,
buscando cumplir de forma exitosa los
objetivos de aprendizaje y experiencia

de los participantes.

OPERATIVO

Nuestra ensenanza se centra en
Practicar, practicar, practicar, buscamos
dejar indicaciones claras y nos
aseguramos que no quede en un nivel
abstracto si no que el participante sea
capaz de bajarlo a un nivel operativo.

MEDIBLE

Estructuramos contenidos de forma
|6gica y cuantificable para realizar
mediciones que nos permitan ver la
calidad de la comprension e
interiorizacién de lo aprendido, asi
como el nivel de utilidad y
aplicabilidad.
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Metodologia de Ensenanza

SIMPLE

Aun cuando el contenido puede ser
complejo lo llevamos a estructuras de
aprendizajes simples y faciles de
comprender, transformando las ideas
en casos interesantes e inspiradores
aplicando técnicas como StoryTelling,
mapas visuales, preguntas y
respuestas, completa la frase, etc.
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